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L’initiative : depuis septembre 06, les 130 agences de la banque 
Ogaki Kyoritsu [1ère banque japonaise à offrir des services 24h/7 sur 
téléphones mobiles via le iMode de DoCoMo] proposent des distributeurs 
de billets qui laissent apparaître une roulette permettant aux clients 
de gagner jusqu’à 10$.
Conditions : obtenir un triple 7 [> refund de 1$, une chance /10], ou un 
‘super gold’ [> 9$ / une chance/500]. L’argent est à retirer au comptoir. 
Les non clients de la banque peuvent également jouer mais se 
verront prélever 2$ de commission.

L’opportunité : sans être banquier ou la Française des Jeux, 
identifiez les marchés où vous pourriez apporter un service ludique 
du type Ogaki.

Ogaki : mettre du ludique
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Et si les clients devenaient banquiers ?
L’initiative : Zopa, un service de prêt sans intermédiaire [sorte d’eBay pour 
créer une communauté de prêteurs]…
Lancé en 2005 en UK.
Pour réduire le risque, le prêteur individuel ne prête pas à un individu mais à un groupe d’au moins 
50 Zopa emprunteurs qui se sont cooptés. Et vice versa : un emprunteur est pris en main par un 
groupe de prêteurs. Zopa centralise mensuellement les flux
Zopa –à l’instar d’eBay- est sécurisé par Wellington Partners 
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Zopa - Fonctionnement

Les emprunteurs sont scorés (A*-, A-, B- or C)
Les prêteurs font des offres de prêt [‘’j’aimerais prêter telle somme à un 
emprunteurs A pour cette durée à ce taux…’’]
Ls emprunteurs choisissent les offres du jour qui leur vont ou peuvent 
revenir sur le site un autre jour 
Pour réduire les risques, les prêteurs Zopa ne prêtent que de petites 
sommes [ex : £500 prêtés seront répartis auprès de 50 emprunteurs]. 
Un contrat est établi et les emprunteurs remboursent mensuellement par 
prélèvement bancaire direct.
En cas de non respect, Wellington partners déclenche un processus de 
recouvrement classique. 
Zopa gagne de l’argent via une commission de 0.5% auprès des 
emprunteurs à chaque transaction et de 0.5% auprès des prêteurs 
annuellement. 

L’opportunité : le marché des ‘courtiers stratèges’ sera amené à se 
développer, qui court-circuitera les systèmes en place pour mettre en 
relation directement des particuliers.
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‘Mobo’ = Mobile Order
Resto on the go via sms

L’initiative : Lancé en mai 2006, à NYC www.gomobo.com
Permet d’éviter de faire la queue au restaurant et de régler rapidement
• Le client ouvre un compte, donne son # de téléphone et son # de carte de crédit, fait sa 

commande de menu, et le restaurant sélectionné lui confirme quand elle sera prête et que 
sa table est prête.

• Un MoboPickUp corner permet de retirer sa commande
L’opportunité : quels sont les services facilitateurs que vous pourriez 
proposer aux artisans ou aux marchés déjà établis.


